Durum

Mit ,Nudelweizen”
Geld verdienen!

In den letzten 30 Jahren hat sich der Nudelkonsum
der Deutschen verdoppelt. Durum - der Basisrohstoff
von Pasta, Penne und Co. - ist gefragt wie nie. Wer
auf den Zug aufspringen kann, auf den warten hoch-
attraktive Deckungsbeitrage. Martin Munz gibt einen
Uberblick tiber den siiddeutschen Markt.

Die Deutschen essen am liebsten Pasta

Ob Spaghetti, Penne oder Spatzle - Nudeln sind das
Lieblingsessen der Deutschen, wie aus dem aktuellen Er-
nihrungsbericht des Bundeslandwirtschaftsministeriums
hervorgeht. Seit 1980 hat sich der Pro-Kopf-Verbrauch auf
8 kag/Jahr verdoppelt, wobei siidlich des,Nudeldquators”
(Main) bis 20 kg erreicht werden.

In Deutschland werden jéhrlich ca. 400.000 t Hartweizen
verarbeitet, wobei im vergangenen Jahr 2015 gerade mal
90.000 t aus inldndischer Produktion stammten. Gegen-
iber 2014 wurden immerhin 20.000 t mehr geerntet, weil
die Flache auf knapp 20.000 ha gewachsen ist. Im Gegen-
satz zum klassischen Winterweizen treffen wir beim Hart-
weizen auf einen aufnahmefdhigen Markt, der noch viel
Luft nach oben hat.

Regionale Vermarkter nutzen Trends

Das sieht man auch bei der ALB-GOLD Teigwaren GmbH
aus Trochtelfingen so.,Unser Ziel ist es, langfristig unseren
gesamten Rohstoffbedarf an Hartweizen aus inléndischer
Produktion zu decken’, erldutert Marketingleiter Matthias
Klumpp ganz klar die Zukunftsstratégie des Unternehmens.
Das sind immerhin 12.000 t Durumweizen, die im Unterneh-
men verarbeitet werden, Die ALB-GOLD aus Trochtelfingen
auf der Schwébischen Alb, zu der auch seit 1993 die Teig-
waren Riesa in Sachsen gehort, legt besonderen Wert auf
Transparenz vom Saatgut bis zum Teller. Deshalb verzichtet
das Unternehmen auch auf Importe aus Ubersee, um keine
GVO-Kontamination zu riskieren und reagiert damit auf
wichtige gesellschaftliche Trends. In diesem Jahr wachsen
bereits 50 % des Bedarfs auf deutschen Ackern. Die andere
Halfte kommt zzt. aus Frankreich und Osterreich.

Als sichtbares Zeichen ihrer Verantwortung fiir die Roh-
stoffproduktion stellt ALB-GOLD in Zusammenarbeit mit
dem Erfassungshandel ihren Vertragslandwirten in der
Rheinebene ein Feldschild zur Verfligung, welches ihre
Firmenphilosophie veranschaulicht (www.praxisnah.de/
201627).
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Alexander Kraft (I) begutachtet mit Fachberater
Martin Munz seinen Bestand mit Wintergold.

100 Euro pro Tonne mehr als Weichweizen

Doch ganz so einfach ldsst sich das Geld mit Durumweizen
nicht verdienen. Der Anbau beschrankt sich auf die war-
meren und vor allem sommertrockenen Gebiete, also z. B.
Weinbaulagen. Die Hauptanbaufléchen liegen in Sachsen-
Anhalt und Thiiringen sowie in den Trockenregionen von
Bayern, Rheinland-Pfalz und Baden-Wiirttemberg (Abb. 1).
Zur Ernte 2016 liegt dort der Preis in verschiedenen Anbau-
kontrakten gut 10 €/dt Gber dem des Weizens.

Die attraktiven Preisangebote zur Ernte 2016 um die

26 €/dt und die guten Qualitaten, die das Trockenjahr 2015
bescherte, ermutigten die Landwirte und Erfassungshand-
ler, den Anbau kriftig auszudehnen. So stehen in den frén-
kischen Trockenregionen von Bayern und Baden-Wirttem-
berg in diesem Jahr um die 5.000 Hektar. Zusammen mit
den Flichenausdehnungen in den traditionellen Anbau-
gebieten diirfte in diesem Jahr die bisherige Hochstmarke
von 21.000 ha aus dem Jahre 2010 deutlich tiberschritten
werden. Der groBte Anteil wurde dabei im Herbst mit Win-
terdurum vor allem der Sorte Wintergold bestellt.

Winterdurum: hohere Ertrige - friihere Ernte

Im Auswinterungsjahr 2012 ist Alexander Kraft aus dem
frankischen Boxberg in den Durumanbau eingestiegen.
Wie viele seiner Berufskollegen musste er etliche Fldchen
mit Wintergerste und Winterweizen umbrechen und neu
bestellen. Er entschied sich gegen die Braugerste, die in
der Region Main-Tauber-Franken traditionell zu Hause ist,
und wagte sich an die fiir ihn neue Kultur Durumweizen.

Tab. 1: Qualititskriterien in Anbaukontrakten bei Durum

Rohprotein | Glasigkeit Fallzahl DON
% % sec . mg/kg
Standard 14-145 70-75 | 200-250 1,25
Annahme
mit Abzligen e ok o

Quelle: Anbaukontrakte verschiedener Erfasser und Erzeugergemeinschaften




Tab. 2: Wirtschaftlichkeit von Durum im Vergleich zu Winterweizen
bei unterschiedlichen Qualitéts- und Ertragsniveaus

Ertrdge und Preise Weizen Durum
Stan;iardqualitéit b= i
Kornertrag dt/ha 75,50 55,60 65,00 65,00
Erzeugerpreise .(inkl. 10,7 % MwSt) €/dt 16,05 27,70 27,70 24,70
Summe Leistungen €ha| 1,211,80 | 1.540,10 TEE)O,SBA 1.605,50

Variable Kosten

Saatgut

€/ha 85,40 182,10 182,10 182,10

Diinger

€/ha 302,70 223,40 261,30 261,30

Pflanzenschutz

€/ha 186,30 186,30 186,30 186,30

Variable Maschinenkosten €/ha 282,60 277,20 278,50 278,50

Trocknung €/ha 65,70 48,40 56,50 56,50
Hagelversicherung €/ha 21,20 27,00 31,50 28,10
Abb. 1: Anbaufiichen und Ertrige Summe variable Kosten  €/ha 943,90 944,40 996,20 992,80
von Durumweizen 2015 Deckungsbeitrag €ha| 267,90 595,70 804,30 612,70
) £ M, Differenz zu Weizen 327,80 | 536,40 | 344,80
Anbauflache
Deutschland: 19.400 ha Quelle: LfL Bayern verdndert

Hektarertrag: - 46,7 dt/ha

Erntemenge;  90.500t
Verarbeitung in
Deutschland:  400.000 t
Hektarertrag

2012-2015: @ 55,6 dt/ha

@ 53,5 dt/ha

«Die Braugerste bereitet mir schon langer keine Freude
‘mehr’, fiihrt Alexander Kraft als Grund an,,mal passen die
Preise nicht — mal wird an den Qualitaten herumgemakelt”
Das erste Anbaujahr hat gleich gut funktioniert und so
hat er sukzessive seine Durumflache auf knapp 10 % der
Ackerflache erweitert. Mittlerweile ist er von Sommer-
durum auf die Herbstaussaat mit der Winte'rdurumsorte
Wintergold umgestiegen, die im Schnitt 10 dt/ha hohere
Ertrdge bringt, was auch mehrjéhrige Landessortenversu-
che aus Sachsen-Anhalt belegen. Das héhere Ertragspo-
tenzial ist allerdings nicht der einzige Grund fiir Winterdu-
rum. Ein weiterer ist die Entzerrung der Erntekampagne,
weil der Druschzeitpunkt in die Periode zwischen Winter-
gerste und Winterweizen fallt.

Die Witterung zur Ernte trégt maBgeblich zum Erfolg
beim Durumanbau bei. Nur durch eine trockene, warme

Abreife wie im vergangenen Jahr kénnen die geforderten
Qualititswerte bzgl. Glasigkeit, Fallzahl und Farbe erreicht
werden (Tab. 1). Das bedeutet ein nicht unerhebliches
Anbaurisiko, dessen sich die Verarbeiter bewusst sind. Sie
bringen also auch eine gewisse Kompromissbereitschaft
bei der Warenannahme mit, sollten die geforderten Stan-
dards mal nicht ganz erreicht werden. Auch mit Fallzahlen
unter 200 und 60 % Glasigkeit kann noch eine akzeptable
Preisl6sung gefunden werden.

Die Durchschnittsertrdge 2012 -2015 liegen in der Praxis
bei 55,6 dt/ha. Bei diesen Ertragen und aktuellen Preisen
ist gegeniiber Winterweizen ein um 328 €/ha héherer De-
ckungsbeitrag zu erzielen (Tab. 2). Auf guten Standorten
sind mit Winterdurum durchaus 65 dt/ha und mehr zu
erzielen. Selbst bei Qualitdtsabziigen durch verminderte
Fallzahlen oder Glasigkeit von 3 €/dt ist die héhere Wirt-
schaftlichkeit gegeniiber Winterweizen gegeben.

Ausblick

Die Perspektive fiir eine weitere Ausdehnung des Anbaus
von Hartweizen auf geeigneten Standorten ist also glins-
tig. Die heimische Produktion von ,Nudelweizen” erfiillt
die Wiinsche des Verbrauchers nach lokalen Rohstoffen
mit kurzen Transportwegen. Eine aktuelle Studie der Uni-
versitit Hohenheim bestétigt der deutschen Produktion
eine deutlich bessere Okobilanz gegeniiber auslandischem
Durum.

Einen Trost gibt es auch fiir Betriebe, deren Standort sich
aus klimatischen Griinden nicht fiir den Anbau von Hart-
weizen eignet: Die ALB-GOLD Teigwaren GmbH fertigt
auch Nudeln aus Dinkel und Emmer.

Martin Munz
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